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PROCESSO SELETIVO DE STARTUPS

PROJETO STARTUP BAHIA 2016 - ETAPA 1

1. APRESENTACAO

O SERVICO DE APOIO AS MICRO E PEQUENAS EMPRESAS DO ESTADO DA BAHIA - SEBRAE/BA,
entidade associativa de direito privado, sem fins lucrativos, instituida sob a forma de servico social
autonomo, com sede na Rua Horacio César, 64, Dois de Julho, na cidade de Salvador, inscrito no
CNPJ sob n?. 14.797.724/0035-61, através da Unidade Regional 01 - Salvador, realiza processo de

selecdo de startups baianas para participacdo do Projeto Startup Bahia, nas condicdes estabelecidas

neste Edital.
2. OBIETIVOS
2.1 Geral

Selecionar até 15 (quinze) startups baianas, por meio de projetos que possuam proposta de novos
modelos de negdcio, produtos e/ou servicos inovadores - para participarem da Etapa 1 da Trilha de
Capacitagdo do Projeto Startup Bahia. Esta Etapa do projeto tem por foco trabalhar com as
startups que estdo em busca do seu modelo de negdcio ajustado ao mercado (product/market

fit).

2.2 Especificos

e Disseminar o conhecimento de gestdo e melhores praticas especificas para startups
(comportamento empreendedor, lean canvas, customer development, comunicacao,
pitch e financas basicas).

e Promover agles de acesso a mercado que permita as startups baianas comercializarem

os seus produtos nacional e internacionalmente.
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3. GLOSSARIO

e Startup: grupo de pessoas a procura de um modelo de negdcios repetivel e escalavel,
trabalhando em condi¢des de incerteza e se propondo a utilizar tecnologia como
elemento do seu esforco de inovacéao;

e Modelo de negdcios repetivel e escaldvel: aquele capaz de gerar valor ou receita, de
forma sustentdvel, por meio da oferta de um produto ou servico em escala
potencialmente ilimitada.

e Product/market fit: De acordo com definicdo de Marc Andreessen, o Market fit é o
momento em que o empreendedor consegue enxergar um bom mercado e langar um
produto que satisfaca as suas necessidades. E encontrar o ‘encaixe perfeito’ entre o
produto/solucdo proposta e um nicho de mercado promissor.

4. PUBLICO ALVO

Startups (com ou sem CNPJ) que estdo buscando um novo modelo de negdcios (servico ou produto)
com potencial de mercado nacional ou internacional.

5. SELECAO DAS STARTUPS

A selecdo das startups baianas interessadas em participar da Etapa 1 do Projeto Startup Bahia,
desenvolvido pelo SEBRAE/BA, obedecerad 2 (dois) momentos, que indicard ao final as startups
baianas selecionadas.

5.1 Momento 1 — Inscri¢ao das startups baianas

5.1.1 As incricOes sdo gratuitas, iniciando-se no dia 13 de julho de 2016 e encerrando-se as
23h59 do dia 31 de julho de 2016 (horario de Brasilia).

5.1.2 Para participar da selecdo, as startups deverdo acessar o Edital através do portal
www.startupba.com.br, em seguida submeter para avaliacdo os seguintes itens através

do e-mail contato@startupba.com.br:



http://www.startupba.com.br/
mailto:contato@startupba.com.br
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e Apresentacdao em PowerPoint ou F;DF, em portugués, sobre a startup baiana. Essa
apresentacdo deverd ser feita para ter uma duragdo de 5 minutos de exposi¢do.
Deve conter obrigatoriamente:

o Dados da startup (nome, cidade, responsavel(is) e contatos)
o Informagdes da equipe envolvida e suas competéncias técnicas;
o Qual o problema a ser resolvido;
o Proposta para resolugao do problema;
o Analise de concorrentes ou substitutos atuais;
o Canvas do modelo de negdcios atual.
e Link com video do representante escolhido da startup com breve apresentagdo

(duracdo de 1 minuto) sobre a startup.

5.2 Momento 2 - Avaliagao das startups baianas

5.2.1 Apds o encerramento das inscricdes, os dados submetidos serdo avaliados por uma
banca examinadora composta por:

l. Até 2 (dois) representantes do SEBRAE/BA;
Il. 01 (um) representante da SECTI;
Il. 01 (um) representante externo.

5.2.2 Os critérios de avaliacdo serdo:

Grau de Inovagao (Peso 3): serdo avaliados as variagdes da solu¢do proposta
para solucdes existentes, as vantagens, diferenciais e ineditismo da proposta;

Il. Modelo de Negécio (Peso 3): serdo avaliados quanto a escalabilidade
(possibilidade replicar e produzir em larga escala), modelo de monetizacao;

Il Potencial de mercado (Peso 2): serdo avaliados informacées relativas ao
tamanho do mercado, atratividade do negdcio, concorréncia e as tendéncias
de crescimento;

V. Equipe (Peso 2): serdo avaliadas as experiéncias do integrantes da equipe, o
papel de cada membro relacionadas a temdtica da solucdo proposta, assim
como a multidisciplinaridade de seus integrantes.
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Cada critério possui uma pontuacdo que varia de 1 (um) a 4 (quatro) pontos, considerando 1
(um) pouco promissor e 4 (quatro) muito promissor.

5.2.3 Os resultados serdo apresentados conforme média ponderada dos 4 (quatro) critérios e
divulgado em ordem de classificacdo — 19, 29, 32 lugar, e assim por diante até o 152 lugar.

5.2.4 Os resultados serdao divulgados a partir do dia 05 de agosto no Portal
www.startupba.com.br.

6. PARTICIPACAO NO PROJETO E CONTRAPARTIDA

As startups baianas selecionadas dentre as 15 vagas participardo da Etapa 1 da Trilha de
Capacitacdo 2016 e terdo direito aos seguintes servicos e beneficios:

a. Indicacdo de até 3 (trés) participantes para o Workshops do Projeto que envolverdo 36
horas de capacitacdo (ver detalhamento da ementa e cronograma disponibilizados no Anexo
1);

b. 1h de atendimento individual por startup, a distdncia ou on line, com Maurilio Alberone;

c. 50% de desconto na Missdo Empresarial para Conferéncia Anual de Startups e
Empreendedorismo — CASE 2016 http://case.abstartups.com.br/, a ser realizada em S3do

Paulo, nos dia 07 e 08/11/2016, que envolvem os custos com passagens, hospedagem e
traslado.

d. Desconto de até 50% na inscrigao para Conferéncia Anual de Startups e Empreendedorismo
— CASE 2016;

e. Participacdo da startup no Lounge Tecnolégico que estara disponivel durante a Semana de
Capacitacdo do SEBRAE, entre os dia 30 de agosto e 3 de setembro de 2016, em
Salvador/BA;

f. 10% de pontuagdao extra no processo de avaliagdo do Inovativa Brasil, caso esteja
cadastrado na plataforma Sebrae Like a Boss www.sebraelikeaboss.com.br e seja um dos

100 mais bem colocados no Programa Nacional.
g. 10% de pontuagdo extra para a Etapa 2 da Trilha de Capacitagdo do Projeto Startup Bahia,
gue ocorrerd a partir de outubro de 2016

A participagdao nesta Etapa envolve assinatura de Termo de Adesao e contrapartida financeira das
startups no valor de RS 240,00 (duzentos e quarenta reais). Este valor pode ser parcelado em até 4
(quatro) vezes, através de pagamento com cartdo de crédito.


http://www.startupba.com.br/
http://case.abstartups.com.br/
http://www.sebraelikeaboss.com.br/

STARTUPBA

"
IS

gll

m

Servico de Apoio as Micro e
Peguenas Empresas Bahia

7. CRONOGRAMA DO PROCESSO SELETIVO

Data de publicagdo do Processo Seletivo 13/07/2016
Periodo de submissdo de propostas 12 a31/07/2016
Periodo de avaliagdo das propostas 01 a 05/2016
Divulgacdo e publicacdo de resultado 05/08/2016
Assinatura dos Termos de Ades3o 08 e 09/08/2016
Inicio previsto das atividades da Etapa 1 - Projeto Startup Bahia 11/08/2016
Término previsto das atividades da Etapa 1 - do Projeto Startup Bahia 26/08/2016

8. DISPOSICOES GERAIS

8.1

8.2

8.3

8.4

No ato da inscricdo, a startup interessada declara que leu, compreendeu e aceita todas as
regras dispostas no presente Edital.

A startup cede ao SEBRAE/BA os direitos sobre depoimentos, apresentacdes, palestras,
informacgdes e outras formas de exposicdes semelhantes, bem como autoriza o uso da
imagem e voz decorrentes de filmagem e fotografias de quaisquer pessoas envolvidas nas
acoes relacionadas ao citado projeto, nos termos deste Edital.

A startup, no ato da sua inscricdo, autoriza o SEBRAE/BA, sem qualquer 6nus ou
retribuicdo adicional, a utilizar suas marcas e outros sinais distintivos, os quais sdao de
exclusiva titularidade da startup, conforme esta ora declara, para os finas de composicao
de material/contetdo a ser utilizado/divulgados nos projetos no ambito do SEBRAE/BA. E
guanto a marca e outros sinais distintivos do SEBRAE/BA, a startup se compromete a ndo
utilizd-los sem a devida autorizacao deste.

Duvidas ou informagdes adicionais poderdo ser esclarecidas por meio do e-mail
contato@startupba.com.br.



mailto:contato@startupba.com.br
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ANEXO | - TRILHA DE CAPACITACAO 2016.2

LEAN CANVAS E CUSTOMER DEVELOPMENT
Carga Horaria: 12 horas
Data: 11/08/2016 (das 13h as 17h) e 12/08/2016 (9h as 13h / 14h as 18h) no SEBRAE —
Shopping Bela Vista, Salvador/BA.
Ementa:
o Introducdo
» Paixdo empreendedora e a arte da auto-enganacao
= Como avangar sem saber por onde passamos?
» O que sdao métricas e porque elas sdo importantes para sua startup
» Atividade: Listar (A4) todas as métricas que esta acompanhando
Medindo e medindo, vamos seguindo
= Meétricas quantitativas vs qualitativas
= Meétricas da Vaidade vs Métricas Acionaveis
» O que sdo boas métricas
*» O que sdao métricas da vaidade e porque sdo tao perigosas
= Como as métricas aciondveis podem ajudar sua startup
» Qito tipos de métricas da vaidade
= Os 3 A’sdas “boas métricas”
= Acionavel
= Acessivel
= Auditdvel
» Métricas exploratdrias vs relatérios
» Meétricas do passado vs do futuro
» Correlacdo entre métricas
» Ajustando seus objetivos
= Um pouco de analises e testes
= Segmentacao
= Analise de cohort
» Testes A/B
» O processo de anadlises e testes
» Atividade: Avaliar as métricas que vocé estd acompanhando separando em boas
métricas e métricas da vaidade
“Data-Driven versus Data-informed” (levantamento da problematica)

= Como pensar como um cientista de dados
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» Lean Startup e a grande visao
Como encontrar a métrica certa para o momento certo da startup
= Frameworks existentes
* Tudo junto e misturado
= O framework AARRR — Dave McClure
= Agquisicao
= Ativagao
= Retencgao
» Receita
= Referéncia
= § Motores de crescimento — Eric Ries
= Motor recorrente
= Motor viral
= Motor pago
= §lean Canvas
» As métricas para os 9 blocos
= § Piramide de crescimento de Sean Ellis
» § Os estdgios de uma startup, suas métricas e objetivos
= § Visdo geral de todos os frameworks juntos (fig. 5-5)
Em busca da Unica métrica que importa
» Muitas informagdes vs Foco
= Foco vs Miopia
» Razles para trabalhar com uma Unica métrica que importa
= Elaresponde a sua pergunta mais importante
» Elaforga vocé a desenhar uma “linha na areia”
» Elafoca emtoda a startup
» Elainspira uma cultura de experimentos
» Atividade: escolher uma uUnica métrica das que listou na atividade anterior
Seis modelos de negdcios e suas principais métricas
» E-commerce
= Software as a Service (SaaS)
» Aplicativo gratuito
= Midia e conteudo
= Conteudo gerado pelo usuario
= Marketplaces
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COMUNICAGAO E PITCH
Carga Hordria: 16 horas
Data: 18 e 19/08/2016, das 9h as 13h / 14h as 18h, no SEBRAE — Shopping Bela Vista,
Salvador/BA.

Ementa:

o Quem é a sua audiéncia? Como criar uma narrativa adequada para ela

o Por que as apresentagdes precisam de um roteiro

o O planejamento do seu roteiro e a disposicdo do conteudo de forma impactante

o Como tornar seu roteiro irresistivel, transformando seu contetido em historias
fascinantes

o Como escolher cores, fontes e formas para uma identidade visual intuitiva

o 0O que é um storyboard, e qual é a sua importancia para a construcdo das
apresentagoes

o As manias e vicios de todos os apresentadores

o Dicas de como falar em publico e vencer seus medos

o Como deve ser o treinamento do apresentador

o As melhores ferramentas para criar apresentac¢des

FINANGAS BASICAS PARA STARTUPS
Carga Hordria: 8 horas
Data: 26/08/2016, das 9h as 13h / 14h as 18h, no SEBRAE - Shopping Bela Vista,
Salvador/BA.
Ementa:
o Planejamento Financeiro
o Fluxo de Caixa
o Pregode Venda

o Demonstrativo de Resultados

o Analise de Resultados



